
Google venture design sprint
min proces



Mandag
Definer langsitet mål Definer risici og

udfordringer

Kortlægge
kunderejsen



“How might we” notes



Lightning demos

Tirsdag
Divide or swarm?



The four step sketch



Onsdag

Beslutninger

Storyboard



Valg af influencer

Torsdag



Valg af influencer



Forslag til SoMe 
opslag



Manuskript til influencer



Script til interview



Fredag
Ida Tino

Tino var meget kritisk, da han ikke stoler
på influencers. der skal rigtig meget til,
for at han kunne finde på at sælge sin
bil baseret på hvad en influencer har
sagt. 

Han ville dog stole mere på den mandlige
influencer, da det virker mere naturligt
at han samarbejder med en
bilforhandler, også grundet hans
normale indhold hvor han viser stor
viden om biler.

IDA VAR ÅBEN FOR AT ET SAMARBEJDE MED EN
INFLUENCER KUNNE SÆTTE GANG I HENDES
TANKER OM AT SÆLGE SIN BIL GENNEM AKSEL.NU.
HUN VILLE OGSÅ SELV GÅ IND OG TJEKKE DERES
HJEMMESIDE UD, MEN HUN FINDER TIT
INSPIRATION HOS INFLUENCERE.

Hun synes det er vigtigt at infuenterne
lægger stor vægt på den nemme proces
Aksel.Nu giver, da hun ikke selv er den store
bilentusiast, og derfor sætter pris på
nemheden.


