


KURBITS INTAKTSOPTIMERING

Vill du hitta nyckeln till hur du
kan optimera dina intakter och
forbattra lonsamheten?

Da ar Kurbits Intaktsoptimering ratt program for dig!

Revenue management handlar om att ta ratt betalt till ratt kund vid ratt tillfalle. Allt for att
optimera din forsaljning och oka lonsamheten i ditt foretag. | detta program jobbar vi med strategi
och ténket bakom, vad som paverkar prissattningen utifran efterfragan och konkurrens. Vi arbetar
ocksa med paketering och merforsaljning som viktiga faktorer for intaktsoptimering.

Syftet med programmet ar att fa 6kad kunskap om hur systematiskt arbete med intaktsoptimering
kan oka ditt foretags lonsamhet.

Malet ar att du som deltagare definierar dina prisnivaer, sdtter en arskurva efter tid och efterfragan,
definierar matbara nyckeltal och att du fattar beslut om vilket system du ska anvanda dig av online
eller manuellt.

Programmet bestar av 3 heldagarstraffar dar du tillsammans med andra féretag i besdksnaringen

arbetar med konkreta verktyg och metoder. Mellan traffarna far du coachning pa ditt foretag.
Du kommer aven att arbeta med hemuppgifter for att ga fran ord till handling.

Innehall i programmet

Traff 1 Ha koll pa nulaget, kunskap om marknaden, nyckeltal och prisstrategier

Traff 2 Prisoptimering, paketering och merforsaljning

Traff 3 Ratt kommunikation till ratt kund vid rétt tillfille. Ga fran ord till handling!

Lis mer pa ww.kurbits.org. O VISIT DALARNA kurbits

affarsutveckling for besdksnaringen
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