kurbits KURBITS Hallbar produktutveckling
Ett koncept-och produktutvecklingsprogram

affarsutveckling for besdksnaringen




KURBITS PRODUKTUTVECKLING

Utveckla upplevelser med kunden

| fokus!

Efterfragan pa upplevelser dkar stadigt och bara i ar uppskattas 3,7
miljoner svenskar utforska Sverige dar allt fler besokare valjer att
resa pa egen hand och vara aktiva under sin vistelse.

Kurbits ar ett internationellt affarsutvecklingsprogram skraddarsytt

for besoksnaringen. Over 780 foretag i Sverige, Norge och

Schweiz har genomgatt Kurbits for att bli vassare pa att gora affarer.

Syftet med Kurbits Hallbar produktutveckling ar att ditt foretag ska fa
kunskap och verktyg for att producera, marknadsfora och salja
upplevelser - allt med kunden i fokus!

Under programmet kommer du att ta fram minst en ny produkt/
upplevelse och natverket ger dig mojligheten att hitta nya
samarbetspartners.

Hur gar det till?

Hallbar produktutveckling bestar av 4 Online-workshops a 3 timmar +
eget arbete mellan traffarna. Under programmet lar du kanna andra
foretagare, skapar nya samarbeten och utvecklar era produkter.

| programmet ingar dven 1 coachningstillfalle pa distans.

Under traffarna jobbar vi med konkreta verktyg och erfarenhetsutbyte
dar ni lar av varandra. Det ar ett av framgangsrecepten i Kurbits.

Det har innehaller programmet:

1. Omvarlden, besokaren och ditt foretag
Nuldge, malbild, trender & drémkund m.m

2. Malgruppsanpassade upplevelser och kundresan
Produktidéer, kundresan & kommunikationsplan m.m

3. Affarsmodellering och bli hallbart l6nsam
Hallbart foretagande, prissattning, avbokningsregler m.m

4. Presentation av ditt erbjudande
Fa vardefull feedback av kunniga inom besoksnaringen

Las mer pa www.kurbits.org

"Kurbitsprogrammet var det som
blev bérjan pa en lang process
att gora vara produkter synliga
och kopbara aven for en
internationell gast. Natverket
och relationerna till de andra
deltagarna var otroligt givande
och vi gjorde en mangd affarer
och skapade samarbeten under

kursens gang vilket var valdigt
vardefullt. Att starka lokala
samarbeten kanns ocksa som en
viktig del av att staden ska
kunna erbjuda battre produkter
med tydliga produktagare och
leverantorer.”

Jonathan Tigrar, GO Adventure AB
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