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Ide og behov

e Beskriv din idé, og hvem den henvender sig til.

e Hvilke behov vil du daekke hos dine kunder?

e Hvad er dit kerneprodukt/din kerneydelse? Formuler gerne i maks. Fire-fem skarpe
setninger.

e Hvad kunne veere biprodukter/-ydelser? Prgv evt. at brainstorme med andre om
varianter af din ydelse.

Elevatortalen

e Beskriv pa fire-fem linjer praecis, hvordan dit produkt eller ydelse vil gavne kunden.

Hvad er dit mal

e Hvilke professionelle mal har du for din beskaeftigelse?
e Hvilke personlige mal har du for din beskaeftigelse?
e Hvorledes spiller din alder ind pa disse mal?

Hvad er dine vardier

e Huvilke vaerdier for det gode liv har du i dag?
e Kan du se andre veerdier tage form inden for den naeste arraekke?
e Hvordan spiller dine veerdier sammen med dine mal ovenfor?

Kendskab til branchen/ydelsen

e Beskriv dit marked og din placering i dette marked.

e Hvilken del af markedet interesserer du dig seerligt for?
e Hvad viser din markedsundersggelse?

e Er dit marked under forandring? Hvorhen?

Dine kunder

e Hvem skal vaere din f@rste/naeste kunde? Skriv en liste pa tre-fem emner.
e Hvem vil du allerhelst have som kunde? Hvilke opgaver vil du helst Igse? Skriv en liste pa
to-tre gnskekunder.

Forts.
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Dine konkurrenter

e Hvem er dine konkurrenter?
e Hvilke fordele har du frem for dem?
e Hvem ville du kunne samarbejde med?

Markedsforing

e Hvordan vil du ggre dig synlig pa dit marked?
¢ Hvilke markedsfgringsmetoder vil du konkret bruge — og over for hvem, hvornar og i
hvilken raekkefglge?

Netvaerk

e Hvem eridit netvaerk?

¢ Hvad mangler du?

¢ Hvem kan du have glaede af at kende?

e Hvem kan have glaede af at kende dig?

e Hvor er du aktiv allerede — og hvor skal du lsegge en indsats for at styrke netvaerket?

Rammer om dit selvsteendige arbejdsliv

® Hvor vil du have din arbejdsmaessige base: hjemme eller ude?

e Vil det gavne dig at have en plads i et kontorfeellesskab?

e Vil du arbejde alene eller sammen med en partner?

® Hvor mange timer om ugen vil du arbejde?

® Hvad er din families og dine omgivelsers holdning til beskaeftigelsen?

Administration

e Hvilke administrative opgaver forudser du, at du kan fa.
e Hvem skal lgse dem, hvis du ikke selv skal?

@konomi

For den nystartede

e Hvordan kan du finansiere startfasen?

e Hvad er din gnskede omsaetning det fgrste og det andet ar?

® Bryd evt. ned i mindre dele:
o Hvor mange store opgaver skal du have pr maned? Af hvilken vaerdi?
o Hvor mange sma opgaver skal du have pr maned? Af hvilken veerdi?
o Hvilken pris skal du szette pa dit arbejde for at na disse mal?

For den, der allerede er i gang eller er ved at drosle ned

e Hvilken omsaetning skal du have for at beholde en levestandard, du er tilfreds med?
e Hvordan kan du forberede din gkonomi til en nedgang i indtaegt?
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Risikomomenter

Hvad kan forhindre dig i at gennemfgre din plan?
Hvad er de ydre arsager?

Hvilke barrierer er der i dig selv?

Hvordan kan du overkomme barriererne?

Szerlige 60+-overvejelser

Hvor star du gkonomisk: Har du friveerdi eller opsparing, der muligggr aktivitet? Har du
geld, der hammer?

Kan du fastleegge, hvornar du/I far pensioner udbetalt, og hvilken betydning det kan fa for
din beslutning om at blive selvstendig?

Hvis du ikke er gaet fra endnu, hvornar forventes det da pa din nuvaerende arbejdsplads, at
"man’ pensioneres? Har du teenkt dig at fglge dette?

Hvornar er det tvingende ngdvendigt, at din nye virksomhed skal veere gkonomisk
baeredygtig? Giver du det et vist antal ar, eller er der tale om en vis omsaetning, for at du vil
kalde det en succes?

Hvis du ikke har den gkonomiske ngdvendighed, hvad definerer du da som succes?
Hvornar vil du holde helt op? Skal det, du bygger op, kun holde i et vist antal ar og derefter
lukke helt, eller skal du oparbejde noget, der kan fortsaette/szelges fra/overtages, nar du
har forladt det?

@jebliksbillede — og radgivning

Besvar spgrgsmalene sa konkret som overhovedet muligt for at danne et mal at arbejde hen imod.

Du har nu skabt et her og nu-overblik over din selvstaendige beskeeftigelse.

Du har mulighed for at tage planen frem med jeevnhe mellemrum og aendre den ud fra dine nye

erfaringer og kontakter.
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