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Traener du dine salgs-
muskler optimalt?
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At szelge er det letteste i verden...... - BUSINESS

hvis du ved hvordan. Det handler om
f%rstfa din kunde og kundens behov. Og
saledes tilrettelaegge dine
kommunikative strategiver derefter.

Optimér dit salg pa dette kursus.



P& Athletic Business Salg og kommunikation laerer du bade at planlaegge, forberede og gennemfgre dit
salg med en coachende tilgang. Salgsveerktgjer og Personprofilanalyse gar hdnd i hdnd med det
individuelle tilsnit saledes at du far resultater allerede dagen efter du kommer hjem. Treeningen er
direkte imple-menterbar i hverdagen og tilsikrer motivation, tanke og handling. Traeningen henvender

sig til alle der har direkte kundekontakt i hverdagen og gnsker bedre resultater.
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