15 januari 2009, kl 18.30 ordna8eenska Havskappseglingsférbundeets forsta Go For Speed
pa KTH. Patrick Lindblom har skrivit en bra rappagdan.

2009 ars forsta upplaga av Svenska Havskappsegliibgmndets seminarieserie "Go
for Speed” handlade om att driva kappseglingsptgekikturerat samt att driva
kappseglingsprojekt med finansiarer.

Trond Kristensen fran Norge inledde med att beréatta en intressastdfiia om hur han och
hans team i Too Aiming First (First 36.7) hade lagp arbetet fér att kunna lyckas med de fina
resultat de har presterat, som att ha vunnit NGRi@s flera ar i rad och oftast ligga topp 5i de
tavlingar de stéller upp i genom att selghasistent

Han borjade med att stélla den retoriska fragarvarfor man éverhuvudtaget kommer pa
tanken pa att kopa en segelbat for att kappseglemaa ar i medelaldern och aldrig har suttit i
en segelbat tidigare. Svaret var forstas att hlenprestera ochlara sig nagot nytt genom sin
nya hobby. Seglingen tog snart éver och blev datasntresset.

Forsta sasongen laste han massor av seglingstaosig likheterna i den projektledning han ar
van vid fran sitt arbete. Genom mycket medvetetsiohkturerat traningsarbete arbetade
teamet under nagra sasonger upp sin bathantdrieg tiva som imponerade pa den taktiker
de sedan tog ombord for att borja vara pa ratlesp@ banan. Trond menar att det ar forst nar
bathanteringen fungerar perfekt som de kande ndigoing av att borja arbeta taktiskt. Innan
bathantering och batfart sitter ar den basta taktlkelt enkelt att forsoka starta bra och pa sa
satt fa segla i fri vind i borjan av racet.

Trond och hans besattning har under aren arbetat étt rollbaserat system som gor det
lattare att byta manskap — vilket i sin tur ar érufsattning for att kunna halla en konsistent
niva éver sasonger. Saker hander ju och folk félrage foérutsattningar — teamet maste kunna
fortsatta fungera anda. Infor 2009 har flera i bséigen beslutat att segla pa den Kiyay 40
som kommer till Norge. Trond ar helt lugn 6ver @eoth konstaterade kallt att systemet
fungerar och han nasta sdésong maste rekryteraxhipp nagra nya men att detta ar en del



av att driva seglingsprojekt. Malet ar alltjamt idksom tidigare ar vinna NORC-serien samt
nagon av klassikerna totalt.

De kommer sékert att lyckas.

i

det dags f@engt Falkenberg VD pa Albatross Segel och skeppare pa First 45
"Teknova” att beratta om hur man driver kappsegprgjekt med externa finansiarer. Bengt
inledde med att beratta om sin bakgrund i jolledginl och hur han nér han gick éver till
storbatsvarlden snabbt fick en insikt:

Det ar betydligt svarare att ta sig till start medbra bat
och ett bra manskap &n att segla sjalva tavlingarna

Bengt har under manga ar arbetat strukturerat roethiersiella kélbatsprojekt som ett satt
att finansiera en testbank for sin segelutveckiBengt har manga erfarenheter och delgav oss
en lang rad goda rad till alla som forsoker farisiaring for att kunna géra mer av sin segling.

Det férsta och kanske viktigaste radet ar att déitka "sponsring’”.

Att ndgon skall betala pengar for att fa ha sirtgg pa baten och sedan inte fa nagra 6vriga
motprestationer ar oftast fruktlost. Vill du ha et finansiering till ditt projekt skall du istatle
tanka "samarbetspartner” och se till att leverdilzaka ett varde som 6verstiger de pengar
som betalas in. Du behdver nagot fran din partelrdu har mycket att erbjuda din partner
forutom att placera logotypen pa baten! Det asaittmans i kombination som skapar ett varde
som dverstiger det foretaget betalar.

"Hoj ribban!”
Bengt upplevde det mycket svarare att fa fram 8DKdOnor till en sédsong i sin Express an 250

000 kr till en satsning i en nyare och stérre B&t. har hanger forstas inop med att féretaget
skapar sig en bild av vad ett alternativ pd samuodnbt kan ge. 50 000 kan man da lika garna



spara, for de kommer inte att ge nagot tillbakastemre summa — och darmed en storre
motprestation — kan daremot vara vard att satshapden ger tillbaka ndgot som marks.

Hur hittar man en samarbetspartner?

Att "kallringa” foretag dar man inte har nagra kakter resulterar nastan alltid i ett nej. Den
framkomliga vagen &r istallet att bearbeta sitvaékt och da inte bara batagarens. En
kappseglingsbesattning om 5-15 personer har i mafigett mycket stort natverk om man
lagger lite tid pa att kartlagga det och bearbettastirukturerat. Nar du far kontakt med ett
foretag som ar intresserad av att hora mer skdlledatt fardigt paket att presentera. Du skall
veta hur mycket pengar du behover och vad du Kajuaa i gengald. Du skall ocksa fundera
igenom vad du behover for vriga resurser franrpert for att kunna leverera ett bra varde —
t.ex. kanske hjalp fran marknadsavdelningen hostéidyet kan underlatta olika delar.

Nar du far nej — och det kommer du att fa — latinlig nedslas. Agera professionellt — tacka for
att de ville lyssna och fraga om de kan komma mnannan i deras natverk som skulle kunna
vara intresserad. Pa detta satt bearbetar du katwddare, utokar det for framtiden och okar
mojligheterna att foretaget kan vara intresseratlarenat ar. Om du surar kommer du inte att
fa nagon ny chans.
For att kunna sétta ihop ett erbjudande som haraette for din partner maste du forsta vad
som ar viktigt for de som inte lever i seglingsdar. Aktiviteter med partnerns kunder, att du
blir deras ansikte in i seglingsvarlden dar detdimanga beslutsfattare o.s.v. kan manga ganger
vara mer vardefullt &n logotypens placering ellet thktum att ni vinner manga tavlingar.
Varfor skall din partner satsa pa segling?

* Miljovanlig sport. Kappsegling sker trots allt med vindkradhalet ar viktigt for

manga foretag idag.

» Segling ar till skillnad fran manga andra spodegfri . Det har forekommit ett enda
dopningsfall ndgonsin i historien i seglingsspotten

« Naturupplevelseni sig har ett stort varde for manga manniskor.

» Kappsegling ar enocial lagsport— man stottar ett TEAM.

« Sakerhetsfokuset havskappsegling ar en bra koppling for mangatfég.

« Manga beslutsfattare seglar pa sin fritid — makiexponeringi ratt malgrupp

« "Drag along” -manga storféretagsatsar stort pa segling: Volvo, Ericsson, Kinngvik
Audi, UBS etc. Bra klubb att vara med i.



Teambuildingaktiviteter ar ett bra satt att ge part varde for pengarna. En teambuildingdag
har ett stort varde och kan genomféras pa olikals#toende pa batvana och intresse. Man
maste inte vara pa baten hela tiden utan kan seglaen 6, genomféra kulturaktiviteter som
guidade turer etc, &ta mat pa en krog och sedda seg

hem igen.

Varfor skall foretaget satsa just pa dig?

» Jufler projekt du har gjort desto enklare bét & referenser

« Har duinga resultat, sélj p4 malsattningarnaen var realistisk!
« Beratta om battypen och resultaten som battyee mjort

« Anvand besattningens meriter — salj pa TEAMET

» Var en professionell samarbetspartner — bolagisatsningen

* Dokumentera vad pengarna kommer att anvandas till

Om foretaget vill ha betanketid — ge dem 1 &fraci2manader. Har du inte fatt ett besked
inom den tiden kommer du inte att fa det senarieh&lar dven da professionell — tacka for
deras tid och fraga om det finns andra i natvesket kan vara intresserade. Inga hard feelings!
Kanske ar foretaget redo nasta ar istallet?

Det ar bra att borja forhandlingarna redan pa hgsteen ha respekt for att folk inte har segling
i tankarna da. Det ar inte for sent pa varen!

Nar du far ett ja ar det viktigt att stinga avtaleen om du inte har fatt ett paskrivet avtal i
retur — overlamna eller skicka direkt den forstediaan och satt forfallodagen per
overenskommet betalningsdatum. Betalas fakturam @rerens, betalas den inte har du ett
problem som ar viktigt att reda ut i tid innan ségen borjar.

Se till att de aktiviteter som planeras verkligemgmférs. Om ni t.ex. har bokat en
teambuildningaktivitet och partnern inte bjudesina géaster i tid och darfor blir tvungen att
stalla in aktiviteten ar alla forlorare pa dettaven du. Det kan kdnnas som att ni fick en dag
ledigt, men i praktiken blev vardet av deras satgfidgre &n planerat.

Det spelar ingen roll vems felet &r. Man maste adkred att bjuda in gaster till denna typ av
aktiviteter minst tva manader i forvag, darefter folk uppbokade. Sa ligg pa och se till att
partnern lyckas med sin sida av aktiviteterna. &bchecklista / guide for lyckade aktiviteter!

Folj upp satsningen hela tiden!



Jobba for att sékra en forlangning av kontraktiet éi en bra referens. Skapa en nara relation
med flera hos féretaget och utoka natverket. Skideabara mail, utan ring och f6lj upp hela
tiden. Skriv regattarapporter och se till att délmeras. Direkt efter sista seglingen for
sdsongen — gor en sasongssammanfattning med l@héitrsom har publicerats om
baten/teamet och partnern.

Ca 3 veckor efter sasongsavslutningen ar det dadslja upp aret och borja tala om nasta
sasong. Planera den i god tid!

Forr eller senare tar samarbetet slut!

Sura da inte utan se till att fa rekommendationsbrga kontakter. Tacka for tiden som varit,
halsa dem valkomna tillbaka och hall kontakten!rRékte med att kora langre an 3 ar med en
och samma partner. Sedan har de varit med pakdiNeeter och fatt ut det mesta vardet ur
projektet. P&t igen!

Betydelse av batstorlek?

En stor bat ar en fordel vid aktiviteter, men stkén ar inte avgérande. Bengt ar évertygad om
att det ar viktigare att ha en het bat &n en &Mumm 30 fungerar mycket battre som
plattform an en entonnare. En 45-fotare tar marigaey och syns bra pa bilder men kostar
ocksa mer att driva. Awégning!

Folj reglernal

Det finns manga regelverk som man inte tanker panah ger sig in i finansiering av
kappseglingsprojekt. Skall du ha gaster ombord behskepparen vara certifierat Fartygsbefal
klass VIII. Missa inte detta — om Kustbevakningémppar dig och du inte har ratt behoérighet ar
du bortgjord for all framtid atminstone i det foaget!

Ha koll pa reklamlicens och reklamregler: Hall digpdaterad och folj regelverket. Detta ar
ocksa viktigt for att kunna svara pa fragor framtparn om placeringar av logotyper etc. Om
inte reklamlicensen ar betald kan du bli diskad fridviing och det &r inte en bra merit for din
partner.

Ta hjalp med skattefragor. Skatteverket har mykkenig personal och hjalper till med
forhandsbesked och dylikt. Revisorer och andraolcksa bra kunskap att bidra med. For oss
som var pa seminariet var det uppenbart varfor Balttid har partners att arbeta med i sina
projekt. Han driver projekten professionellt och gartnern ett varde tillbaka som 6verstiger
det de betalar. Tack for att du delade med digtarenheterna, Bengt!

Havskappseglingsforbundet tackar Trond och Bengéfdmycket intressant kvall och énskar
allaintresserade valkomna till nasta tillfalle.v8sw.shf.nufor tid och plats.






