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Bliv den løsning, 
vi anbefaler
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NYE MULIGHEDER

Én platform. Mange brancher. 
Én vej ind.

Vi åbner Sapera for teknologipartnere, integrationspartnere og digitale løsnings-
leverandører, der vil tættere på kundernes forretning.

+45 9623 3000  •  salg@cloudrs.dk  •  www.sapera.dk

Sapera samler POS, webshop, lager, finans, ordrestyring, app og automatisering 
i én løsning — og bruges dagligt af specialbutikker, kæder og servicevirksomheder 
i hele landet. Én integration, og jeres løsning kan sættes i spil hos dem.
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SÅDAN HÆNGER DET SAMMEN

Alt det, kunden bruger 
sin dag på — i ét system

Butik, webshop, lager, ordre, service og økonomi trækker på det samme data-
grundlag. Kobler jeres løsning sig på, rammer den hele kæden af opgaver — ikke 
ét modul. Og en løsning, der sidder i den daglige drift, bliver ikke skiftet ud ved 
næste budgetrunde. Det giver jer længere kundelevetid.



ET GENSIDIGT SAMARBEJDE

Hvorfor gør vi det?
Vi er stolte af Sapera, og vi vil have den bredere ud i markedet. Så enkelt er det. 
Vi tror på, at markedet bliver større for os begge, når vores platform og jeres 
løsning bliver anbefalet sammen.  Den kommercielle model aftales individuelt 
— typisk henvisning, gensidig anbefaling eller fælles salg. Vi lægger rammerne 
fast— inden nogen bruger udviklingstimer.

Adgang til kunder i daglig 
drift — hvor jeres løsning kan 
sættes i spil.

API og dokumentation 
— afprøvet i praksis, ingen 
adgangsbetaling.

Teknisk sparring — et team, 
der kender arbejdsgangene og 
kunderne.

Fælles cases og go-to-market 
— materiale, anbefalinger og 
salgsdialoger.

VI GIVER

En navngivet kontaktperson 
— én indgang, ikke en 
supportkø.

•

•

•

•

•

I GIVER

En løsning, der løser et 
konkret kundebehov — og 
som supplerer Sapera.

Teknisk ejerskab — I udvikler, 
drifter og vedligeholder 
jeres del.

Support på jeres løsning 
over for de fælles 
kunder.

Sapera som anbefaling, når 
jeres kunder mangler 
et ERP-system.

Fælles indsats i markedet — 
cases, oplæg og opfølgning 
på leads.

•

•

•

•

•

Kundens gevinst: Færre systemskift, mindre manuelt arbejde og data, der er til at 
stole på. Hverdagen bliver enklere — og det kan mærkes allerede de første uger.

Det fælles mål: At skabe mere værdi for detailhandlen, servicebranchen og kæder 
gennem stærke digitale løsninger — hurtigere, end nogen af os kan gøre det alene.



EKSISTERENDE INTEGRATIONER

Kendte navne. 
Kendte mønstre.

Nets, Verifone, Worldline, Softpay, Flatpay, e-conomic, Danløn og flere kører 
allerede i drift hos vores kunder. 

Vi starter ikke forfra hver gang — og det mærker I i tidsplanen.

For jer betyder det kendte integrationsmønstre og en API-dokumentation, der er 
afprøvet i praksis.



PARTNERKATEGORIER

Løser I én af kundens daglige 
forhindringer? Så er der en 
plads til jer

De stærkeste partnerskaber opstår, når en løsning enten automatiserer en 
arbejdsgang, hæver datakvaliteten eller skaber en bedre kundeoplevelse. 
Kan I det, har I allerede et budskab, kunderne forstår med det samme.

Terminaler, online-
betaling og 
afstemning.

Betaling & indløsning
Håndtering af labels, 
forsendelser og 
track & trace. 

Fragt & logistik

Produktdata, lager-
status, kampagner 
og ordreflow.

Webshop

Dashboards, 
nøgletal og 
forecast.

BI & rapportering
Bank, løn, 
regnskab og 
fakturaflow. 

Finans & bogføring

Vareoprettelse, 
bilagsflow, support 
og analyse.

AI & automatisering

Scannere, 
bonprintere, label-
print og terminaler. 

POS-hardware

Specialiserede flows 
til værksted, udlejning, 
service og kæder.

Brancheløsninger
Fortæl os, hvad I 
løser, så finder vi ud 
af, om det passer.

Noget helt andet?



FRA IDÉ TIL VÆRDI

Otte steder, hvor jeres løsning 
tjener sig hjem
Use cases gør partnerskabet konkret. Her er de flows, hvor Sapera-kunder oftest 
mærker gevinsten først — og hvor en partnerløsning gør den målbar.

POS og webshop 
kobles til betaling, 
afstemning og 
rapportering — så 
tallene stemmer.

Betaling 
Automatisk bank-
integration og 
afstemning fjerner 
timevis af manuelt 
bogholderiarbejde.

Bank

Ordredata og lager-
flow kobles til labels 
og track & trace — 
færre opkald om, 
hvor pakken bliver af.

Fragt

Ét ledelsesdashboard 
på tværs af butikker, 
produkter og medar-
bejdere.

Business Intelligence

Tidsregistrering og 
medarbejderdata 
flyder direkte videre 
til lønflowet.

Løn

AI læser købsfakturaer 
automatisk og aflaster 
bogholderiet. Flere 
flows er på vej.

Kunstig intelligens

Varedata, priser, 
kataloger og fakturaer 
opdateres automatisk 
og kvalitetssikret.

Leverandørdata

Har I en use case, 
vi ikke har tænkt 
på? Så er der en 
plads her.

Jeres use case

Serviceindkaldelser, 
montøropgaver og 
værkstedsflows kobles 
til eksterne services.

Service



MARKEDET, I FÅR ADGANG TIL

Kunder, der er vant til at investere 
i software, der passer
Sapera arbejder med detailhandel, kæder, servicevirksomheder og special-
brancher, hvor et standardsystem sjældent rækker. 

Kædebutikker Skov-have-park

Motorcykler

Cykelhandlere MaskinhandlereMarinebutikker

Elektronikforhandlere

Hårde hvidevarer

Caravanforhandlere

Andre specialbrancherLegetøj

Radio / TV

Jo tættere jeres løsning er på brancheflowet, desto lettere er den at sælge.



KOMMERCIELT SAMARBEJDE

En integration sælger ikke sig selv 
— det gør en fælles historie

FÆLLES
POSITIONERING

• Hvilket problem løser vi sammen?

• Hvilke brancher passer use casen til?

• Hvad er kundens konkrete gevinst?

FÆLLES 
MATERIALE

• Partner one-pager

• Kundecase eller pilotcase

• Demo-flow og salgsargumenter

FÆLLES GO-TO-MARKET

FÆLLES 
AKTIVERING

• Pilotkunde

• Webinar eller nyhed

• Salgsdialoger og lead-opfølgning

Teknikken er kun det halve. Et partnerskab bliver først til omsætning, når kunden 
på 30 sekunder forstår, hvad vi løser sammen, og hvorfor det er pengene værd.



SÅDAN KOMMER VI I GANG

Seks skridt fra første møde 
til fælles kunder

Partnerrejsen er bevidst enkel. I ved hele vejen, hvad næste skridt er, hvad vi 
forventer af hinanden — og hvornår der ligger en kunde for enden.

1. Intro

Vi afklarer jeres 
løsning, målgruppe 
og de Sapera-
kunder, der har 
behovet lige nu.

2. Use case og værdi

Vi sætter ord og 
tal på gevinsten og 
prioriterer det første 
flow, der skal 
automatiseres.

3. Teknisk afklaring

API, dataområder, 
flow, ansvar og 
sikkerhed afklares 
— før nogen skriver 
kode. 

4. Test og pilot

Integrationen 
afprøves og 
justeres med 
realistiske data 
eller en pilotkunde.

5. Lancering

Fælles kommuni-
kation, kunde- 
materiale og salgs-
aktivering ud i 
markedet.

6. Samarbejde

Support, forbed-
ringer og nye use 
cases — partner-
skabet vokser 
med kunderne.

Sapera Developer Portal stiller API-dokumentation og tekniske ressourcer til 
rådighed for eksterne udviklere. Den konkrete integrationsmodel fastlægges ud 
fra jeres løsning, kundens behov og den enkelte use case.

Det tekniske fundament



HVORFOR SAPERA ER EN STÆRK PLATFORM

En platform, I trygt kan lægge 
jeres navn ved siden af
Når I integrerer med Sapera, bygger I videre på et fundament, der allerede står. 
Over 200 danske virksomheder driver deres forretning herfra hver dag, og de får 
dansk support fra medarbejdere med indgående kendskab til deres branche.

Udviklet og drevet af 
Cloud Retail Systems 
med fokus på danske 
specialbrancher, 
kæder og service-
virksomheder.

Dansk ERP-platform
Bruges på tværs af 
detailhandel, service, 
værksted, kæder og 
specialbrancher — 
flowene er testet i 
virkeligheden.

Branchekendskab

Registreret som 
godkendt digitalt 
bogføringssystem 
med reg.nr. fob734912 
— compliance er på 
plads.

Godkendt system

Kunden vælger de 
moduler, der passer til 
størrelse og behov —
og lægger flere til, når 
forretningen vokser.

Modulær og skalerbar

POS, webshop, lager, 
økonomi, ordre og 
app arbejder ud fra 
samme datagrundlag 
og fundament.

Omnichannel data

Dansktalende 
support før, under og 
efter implementering 
— tæt på kundens 
hverdag.

Support 

Smartere lagerdisponering, bedre kampagneindsigt og automatisk dokument-
håndtering kræver alle det samme fundament: strukturerede data ét sted. Det har 
Sapera-kunderne allerede. 

AI bruges i dag blandt andet til automatisk indlæsning af købsfakturaer, og flere 
områder kommer til. For jer betyder det, at integrationen bygger på et datagrund-
lag, der bliver mere værd med tiden.

Fremtiden og AI



Innovations Allé 3
7100 Vejle

Vi kommer med kundebehovene. I kommer med løsningen. Første møde tager 
30 minutter og koster jer ikke andet end tiden.

Lad os finde den ene use case, der får 
samarbejdet til at betale sig

Kattegat Silo, Silovej 8
9900 Frederikshavn

+45 9623 3000  •  salg@cloudrs.dk  •  www.sapera.dk

Vejle Frederikshavn

Book et partnermøde

Shahid Khan
Partner Manager
+45 9623 3042
sk@cloudrs.dk

✓   Kort intromøde — vi hører om jeres løsning 

✓   Vi vurderer, hvilke Sapera-kunder der har behovet 

✓   I får et konkret bud på første use case

sapera
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https://sapera.dk/kontakt-os/

