Stark grund for tillvaxt

och framgang

VD har ordet

Fokus under 2024 har varit att utoka var pipeline
tillsammans med vara internationella aterforsaljare
dar vi sett ett mycket hogt intresse under det
forsta halvaret 2024. Var pipeline har 6kat med

49 procent till cirka 100 MSEK och i pagaende
kunddialoger har vi fatt bekraftat att vi méter
kundernas harda krav pa noggrannhet och

kvalitet samtidigt som vart system &r betydligt
enklare att anvanda och mer kostnadseffektivt

an konkurrenternas. Nagra av dessa potentiella
kunder i Japan och Korea har valt oss som teknisk
I6sning och ansdker om intern budget. Ordervardet
for de som valt RanLOS som teknisk I6sning och
som anstker om intern budget berdknas uppga

till cirka 7 MSEK. | tilldgg har vi hallit lyckade
demonstrationer och lamnat offerter till potentiella
kunder i Japan, Kina och Korea, med ett uppskattat
varde pa sammanlagt cirka 18 MSEK. Vi har

aven tekniska dialoger med flertalet potentiella
kunder pa alla geografiska huvudmarknader och
har lamnat indikativa offerter med uppskattat
varde pa ytterligare totalt cirka 75 MSEK. Det

ar tidskravande processer, men vi ar valdigt

n6jda med samarbetet med vara internationella
aterforsaljare som har upparbetade kundkontakter
och hogt driv i sdljarbetet.

Ser man pa uppdelningen av var pipeline per
segment sé har vi breddat oss och har en jamn
férdelning mellan segmenten: 1) Automotive,

2) Tillverkare av elektronik och uppkopplade
enheter och 3) Testlabb och forskning. Detta ar
nagot som vi tillsammans med aterférséljarna har
arbetat aktivt med. Vi ser dven 6ver mojligheterna
att anvanda vart testsystem inom forsvarsindustrin,
for att exempelvis testa dronare och autonoma
forsvarsfordon. Att vi tilltalar olika segment 6kar
sannolikheten for forsaljning, samtidigt som det
minskar véra risker och beroenden. Det ar svart
att skynda pa kundernas interna beslutsprocesser,
men genom att 6ka och bredda var pipeline har

vi battre forutsattningar for ett jamnare flode av
kundorder i framtiden.

Under 2024 har vi aven levererat delar av den
order vi fick 2023. Dessa delleveranser innehaller
nya produkter och moduler som bidragit positivt
med 6kat ordervarde i vara offerter. Vara nya
moduler ar med i alla offerter vi har [amnat och
ingen anpassning behdvs till vara olika geografiska
marknader, vilket ar en god forutsattning for att
skala upp.

Allt detta ger oss en stark grund for fortsatt tillvaxt
och framgéang. Var vision och dedikation driver oss
att fortsatta att vara pionjarer inom var bransch.

Vi ser en mycket stor potential framéat och goda
forutsattningar for global expansion.

Vi hoppas att s8 manga som majligt vill vara med
0ss pa var resal!
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