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Sven Olofsson och Anders Séderlund driver bada lokala butiker pa var sin sida av Ortrésk. De har ingen kontakt sinsemellan, utan konkurrerar om kunderna pa byn.

Tva matbutiker gor Ortrisk

ORTRASK. Att Ortrésk har tva
butiker utmarker bynfranandra
byar. Det finns Handlar'n pa ¢stra
sidanavsjonochIca pavastra.
Forestallningen aratt det finns ett
samspel mellan foretagare pden
smaort,mensaarintefallet har.

Avfolkningen av landsbygden har
lett till att mindre butiker pa landet
forsvunnit. Det finns numera fa lant-
handlare kvar. Ortriask utméirker sig
darfor med inte bara en, utan tva mat-
varubutiker.

Anders Séderlund, 69 ar, driver Hand-
lar'n i Ostra Ortrisk tillsammans med
sin fru. De kopte butiken ar 1993 som da
dgdes av Konsum Visterbotten.

— Jag ska inte pasta att det har gatt
jattebra, for det har varit tufft manga
ganger, men pandemin har faktiskt
okat kopbarheten rejilt for oss. Vi har
lyckats skota butiken under pandemin
pa ett satt som har gjort att kunderna
har haft kvar fortroendet for oss, for-
klarar han.

Fortroende menar Anders ar av sar-
skild vikt for butikernas 6verlevnad.

— Koptroheten totalt &r hog, annars
skulle vi inte varit kvar. Det har dock
de senaste aren blivit alltmer utpend-
lare som handlar pa andra orter nar
de val ar ivag.

Ortraskborna har dven en hog lojali-
tet till sin sida av Ortrisk.
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"Det har varit en fordel med tva butiker. All service som kan finnas paplats
gynnar bygden och dess levnadsforhallanden”, sager Anders Séderlund.

— Det har varit ett streck mitt i byn
under manga ar, vilket fortfarande
sitter i. Vissa kunder gar naturligtvis
emellan for att handla, men manga ar
valdigt trogen sin halva. Det kan ocksa
bero pa att folket vill ha en kort striacka
till affaren och darfor tar den forsta
basta, sdger Anders.

Hur ser da relationen ut mellan
era tva butiker pa var sin sida av
sjon?

— Vi har inte kontakt och vi ar inte
kollegor om man sager sa. Vi befinner
oss i mer utav en konkurrenssituation,
men viforsoker halla oss neutrala. Det
skulle aldrigfalla migin att sdga nagot
dumt om Ica pa vistra gentemot mina
kunder, sdger Anders och delar samti-
digt med sig av sitt favoritmotto:

— Man ska prata om sina egna pro-
dukter inte sina konkurrenter.

Anders berdttar om en tid dér de tva
butikerna i Ortrisk hjiptes at.

- Forut lanade man mellan varandra.
Om Konsum blev utan socker gick man
over till Ica och tog 6ver socker for att
slippa sta utan. Man hade da mer utav
en kollegverksamhet dn en konkur-
rens.

Vid en ndrmare eftertanke énskar
han att relationen mellan de tva buti-
kerna i dag var mer lik den som var
forr.

— Jag skulle kunna tidnka mig ett
samarbete dir vi kan hjilpa varandra
i lagen da det behovs, sdger Anders
samtidigt som han betonar betydelsen
konkurrensen har haft for bygden.

Ethel Jakobsson och Sigbritt Rasmark bor i Ortriisk. De tyfker attdetar
viktigt att bada butikerna finns kvar, fér distansen mellan dem ér stor.

- Det finns ocksa fordelar med kon-
kurrensen mellan oss. Det dr annars
enkelt som ensam butik att bli néjd nar
man isjdlva verket borde vara pata och
se till att man utvecklar verksamheten.
Hur ldnge har du visioner om att
driva butiken?

— Ska jag vara arlig nu? Tills det ar
tillrackligt lonsamt for att sdlja skiten,
sdger han och skrattar.

—Vihartidigare legat pa gransen for
att fa det att ga runt och i det l4get gar
det inte att sédlja butiken, men om buti-
ken blir attraktiv och vi blir ensam pa
byn sa blir den mojlig att sdlja.

De har darfor siktat pa att gora deras
butik till den basta av de tva.

—Viar ombud for vissa tjinster som
inte Sven ar.

Sven Olofsson, 78 ar, dger Ica-butiken
pa vistra sidan av Ortrasksjon sedan
sommaren ar 1987.

—Jagtrivs jattebra hér, det ar darfor
jaghar varit kvar sa lange, svarar han.

Sven talar ocksa om att koptroheten
pa orten och mellan sidorna ar stor,
dven om han ocksa har markt av att vis-
sa aker till andra orter for att handla.

—100 procent koptrogen ar ju ingen,
men jag tror inte att de gar emellan oss
butiker i Ortrask och handlariallafall,
utan i sa fall far de till Bjurholm eller
Lycksele dar de har storre butiker. For
hér i Ortrésk finns det en vistra och
en Ostra sida, det finns inte en gemen-
sam. Jag tycker egentligen inte att det
spelar nagon roll, for tillsammans ar
vi Ortrask.

Viar inte
kollegor
om man
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sager sa.
Anders Soder-
lund, butikschef
forHandlar'n

-tidningen
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Hur ser du da pa relationen mel-
lan era tva butikerna pa var sin
sida?

—Jagvetattde diar borta sager att om
jag stdnger butiken sa gar det battre
for dem, men jag kdnner aldrig att de
ska behova stanga for att jag ska fa det
béttre, for det ar inte sékert.

— Men jag forstar, de 4r man om sin
butik dar och den hér sidan 4r man om
den héar butiken.

Gar ni aldrig over for att gora
priskontroller pa varandras
varor?

—Nej jag gar aldrig 6ver pa andra si-
dan. Jag vet inte nagot om deras kon-
cept forutom att jag har hort att vi har
lagre priser, svarar han och utvecklar:

— Vi har ju ingen kontakt, vi kan
prata med varandra nagon gang ibland
men det dr langt mellan gangerna. Det
har bara blivit sa och jag kdnner inget
varde i att 4ndra pa det heller.

Trots att butikerna har minimalt med
varandra att gora ar de eniga om att tva
butiker ar det basta for orten.

— Jag tror att det ar en fordel att det
finns tva butiker. Det maste finnas for
att det inte ska bli utflyttning. Tillsam-
mans utvidgar vi utbudet i Ortrask.
Han har saker jag inte har och jag har
till exempel en mack som han inte har,
sdger Sven Olofsson.

Hur lange vill du da fortsatta att
driva butiken?

— Jag haller pa sa lange det kdnns
roligt, svarar Sven.

IDA OVESSON

- Under pandemin handlade fler pa hemmaplan. Stérre butiker har fler
kunder, vilket 6kar radslan fér smittspridning dér, sager Sven Olofsson.



