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FRIHET OCH AN

MRON Sales & Solutions AB dr ett innovativt, modernt och nytdnkande féretag som
levererar hégeffektiva kemitekniska kvalitetsprodukter och vdrdeskapande I6sning-
ar. Det har vi varit kdnda fér i snart 30 ar! Vart noga utvalda sortiment har dven pro-
dukter relaterade till underhdll, reparation och drift. Vara kunder finns i hela Sverige
och Finland.

Verksamheten ingick tidigare i Nordenolje AB. Sedan 1:a februari 2021 ar vi ett eget bolag
och exklusiv distributér for varumarkena Nordenolje och Scantech i Sverige och Finland.
| vart sortiment finns aven produkter under eget varumarke. Vi ar ocksa en del av nagot
storre, tack vare vart strategiska samarbete med det globala foretaget ITW. Genom ITW
har vi tillgang till kunskap och produktutveckling via internationella foretag, som ger oss
en global insikt i vad som hander pa marknaden. Mron Sales & Solutions AB ar svenskagt
med huvudsate i Billdal strax soder om Goteborg.

VI SOKER UTESALJARE
FOR NARKE & VASTMANLAND

Yrket som utesaljare ar fritt, roligt, Ildnande och utvecklande. Du skapar din egen
framgang i en sjalvstandig stallning med populara och attraktiva varumarken i ryggen.
Du organiserar och genomfor alla saljaktiviteter i ditt distrikt och ansvarar fér relaterade
uppgifter inom forsaljning som; produktutbildningar, fragor, radgivning samt rapport-
ering. Din roll ger stor frihet men kraver bra disciplin och en god férmaga att strukturera
vardagen. Du jobbar mot uppsatt budget och kommer att genomga var saljutbildning/
introduktion for att fa en optimal start i din nya karriar som saljare. Du ingar i ett harligt
och stottande saljteam med lang erfarenhet i branschen. Arbetet utgar fran din bostad
vilket gor det mojligt att utga fran manga olika orter pa distriktet Narke & Vastmanland.

Vi soker dig som:
. Ar sjalvstandig, gillar frinet och tycker om att ta ansvar.
Har erfarenhet av radgivning och kundbearbetning.
Har driv i steget och positiv installning.
Ar disciplinerad och har férmagan att arbeta under eget ansvar.
Kanner stimulans av att jobba strukturerat, malinriktat och att standigt utvecklas.
Ar orddd for hart arbete for att uppna framgang.
Ser gladjen i att dagligen goéra affarer och l6sa kundens énskemal.
Stimuleras av att kunna paverka din egen 16n.
Ar sjalvgdende och snabb pa att se dppningar och mdjligheter till nya affarer.
Ar bra pa att bygga fértroende och uppna resultat.
Motiveras av att hart arbete leder till resultat.
Ser mojligheter och Iésningar snarare an begransningar.
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Lon
Garantilon + provision.
Mojlighet till tjanstebil.

Arbetstid/Varaktighet
Provanstallning 6 manader / Heltid.

Erfarenheter som ar bra for rollen:

Erfarenhet av kundbearbetning.
Erfarenhet fran branschen & B2B férsaljning ar meriterande.

AR DU DEN VI SOKER?

Skicka din ansokan till tomas.brannstrom@mron.se

Mark ansokan “Narke & Vastmanland”
Vi vill ha din ans6kan senast 2022-12-31

Las mer om 0ss pa www.mron.se

Vi ar certifierade enligt ISO 9001 och ISO 14001.
Det ger vara kunder en trygghet att gora affarer
med oss! Certifieringen betyder att vi som féretag
uppfyller kraven for kvalitet pa vara produkter och
tjanster samt att en stark miljoprofil sakerstalls.
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SCANDINAVIAN BUSINESS CERTIFICATION

1S0 9001 /1S0 14001

ledningssystem
ISO/IEC 17021-1
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MRON Sales & Solutions AB 031-70017 80

Billdalsvagen 2 info@mron.se
436 55 Hovas Www.mron.se
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