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Deine Strategie



PLEASE FOCUS
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Wer bin ich?
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Wie zum Teufel werden 
Kunden auf Instagram auf 

mich aufmerksam?
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Teil 1:
Dein Feed

3 Schritte



Instagram ist ein visueller Kanal
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Schritt 1: Feed-Gestaltung

• Instagram ist eine riesengroße Einkaufsstraße, wo jeder die Möglichkeit hat, innerhalb 

weniger Minuten zig Schaufenster anzuschauen.

• Dein Feed ist in der Einkaufsstraße Instagram ein Schaufenster.

• Das heißt, dein Feed muss potenziellen Kunden/Followern ins Auge springen und Lust

auf mehr machen.
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Schritt 2: Account-Name & Biografie

WER bist du? WAS machst du? WIE hilfst du deiner Zielgruppe?

• Zeile 1: Die Lösung, die du anbietest (Mehr Sichtbarkeit & Kunden)

• Zeile 2 & 3: Mehr Details (1:1 Training für …)

• Zeile 4: Verweis auf Podcast / Blog etc.

• Zeile 5: Teaser auf deinen Link (Freebie hier herunterladen, VAW Festival 

…)
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Schritt 2: Account-Name & Biografie
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Deine Lösung

Mehr Details

Podcast/Blog

Teaser auf Link

Dein Account-Name



Schritt 3: Highlights

Welche Informationen sind für Profilbesucher RELEVANT?

• Über mich

• Angebot

• Kundenstimmen

• Portfolio

• Freebie
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Teil 2:
Deine Strategie

Basics | Specifics



Basics
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Basics

Instagram ist eine Social-Media-Plattform.

• Kommentiere und like täglich für ca. 30 Minuten.

• Lade täglich zumindest 5 eigene Stories hoch.

• Beantworte alle Kommentare und Nachrichten, die du im Laufe des Tages bekommst.

• Besuche und interagiere mit den Kanälen, die deine Stories anschauen.

• Erstelle 3-5 mal pro Woche einen eigenen Post.
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Specifics



Specifics

Säule 1: MEHRWERT

Wir positionieren uns als Experte und geben kostenlos Wissen weiter.
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Specifics

Säule 2: ÜBER MICH

Andere kaufen bei uns, weil sie uns vertrauen, uns „kennen“.
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Specifics

Säule 3: COMMUNITY

People want to matter. Your Followers want to matter.
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Specifics

Säule 4: WERBUNG

Wir zeigen unser Angebot. Niemand kann riechen, dass es das gibt.
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Specifics

Auf einen Blick
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MEHRWERT ÜBER MICH COMMUNITY WERBUNG

Du positionierst dich 

als Experte und gibst 

kostenlos Wissen 

weiter.

Du zeigst den Mensch 

hinter deinem Profil. 

Wir kaufen von  

Menschen.

Ihr seid mir wichtig, 

erzählt mir von 

euch. People want to

matter.

Du präsentierst dein 

Angebot. So kann ich 

euch mit Problem X 

helfen.



Specifics

Brainstorming
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MEHRWERT ÜBER MICH COMMUNITY WERBUNG



So geht‘s für dich weiter

• Du überarbeitest deinen Feed / deine Biografie.

• Du bist auf deinem Instagram-Kanal aktiv (Basics).

• Du postest nach den 4 Säulen (Specifics).

Dadurch wirst du sichtbar und deine Kunden werden auf dich aufmerksam.

© Franziska Delano



© Franziska Delano

Wichtiger 
Reminder:
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Dein Feed 
ist 

dein 
Schaufenster.



Ganz lieben Dank für eure 
Aufmerksamkeit!

Bitte schreibt eure Fragen jetzt gerne in den Chat.

Wer keine Fragen hat: Follow me on Instagram J

@franziska.delano
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