
Byamöte 6

Välkomna!



Kvällens agenda

• Krisberedskap och solceller 5/3 – uppföljning
• Nyheter från Handelsboden
• Lägesrapport från andra verksamheter
• Härlunda Utveckling
• Möjligheter 



Informationsmöte 5 mars  
Krisberedskap och solceller

• Transparens och information

• Oro för störande utsikt och kemikalier i dricksvattnet

• Överklagan och polisanmälan

• Kommunens roll



1. Solcellspark och energilagring 
• Tomt ca 3,8 ha för anläggningen 
    med solceller och
    batterilagring 
2. Mötesplats Häradsbäck
• Till vardags: café/restaurang, 
    butik, kontor    
    aktivitetsanläggning
•  Vid kris: trygghets- och 
    servicepunkt
3. Härlundagården
•  Äldreboende och bageri
4. Övriga funktioner
•  vattenverk och fibernod              
5. Snabbladdning

1.

2.

3.

4.*
5.*



Nyheter från Handelsboden



Affärsmodell

Handelsboden i Häradsbäck – Ica Maxi Älmhult



Affärsutveckling

Syftet med samarbetet är att utveckla och 

utvärdera möjligheterna för ett hållbart och 

lönsamt affärsupplägg mellan Handelsboden i 

Häradsbäck och Ica Maxi Älmhult.  

Förutsättningar

Transparens  



Kravställning Handelsboden

- ökad volym + 10 %                                                                                                            

- ökad bruttomarginal med 4-5%                                                                                                 

- 5-10% lägre utpris mot dagens hyllpris 

Kravställning Ica

- ökad volym                                                                                                                   

- ökad lönsamhet                                           

- inga konkurrerande varumärken 



Affärsmodellen

Vår tänkta affärsmodell består av tre delar.

• inköpsmodell, som beskriver varifrån

produkterna köps in.

• leveransmodell, som beskriver hur

produkterna kommer kunden tillgodo.

• intäktsmodell, som visar hur intäkter kommer 

att genereras för båda parter



Inköpsmodellen beskriver olika beställningskanaler

- Ica Maxi, beställning via Icas företagsportal 3 ggr 

vecka  

- Arla, Skånemejerier, Ica  

- Swedish Match 

- Lokala producenter   



Leveransmodellen beskriver de olika leverantörerna 

varifrån varorna kommer och när de levereras

- Ica Maxi 3 dagar/vecka i kylbil

- Arla alt. Skånemejerier alt. Ica  

- Swedish Match  

- Lokala producenter  



Intäktsmodellen beskriver flödet hur intäkterna 

genereras för båda parter

 

Konceptet utgår från ökade volymer genererar

bättre lönsamhet.                                                                                                                            

1) möjlighet till bättre inköpspriser 

rabatt % på varje beställning

2) bredare sortiment 

3) skarpare erbjudande och kampanjer

4) bättre ekonomisk bärkraft 



Synergieffekter  

Handelsboden

- vet vad vi får vid leverans                                                                                                  

- leverans i styck - inget behov av bakomlager                                                                                  

- lägre svinn, färre utgående datum                                                                                            

- kända varumärken (Icas egna)                                                                                                 

- tillgång till Ica Syds aktivitetsklipp                                                                                       

- marknadsföringsstöd                                                                                                          

- ingen overheadkostnad 2500:-/månad                                                                                            

- tillgång till Icas specialistkompetens                                                                                       

- fortfarande bygdens Handelsbod



Synergieffekter

ICA

- ökad volym                                                                                                                   

- ökade marknadsandelar                                                                                                        

- utökade tjänster                                                                                                             

- goodwill                                                                                                                     

- expandera utan Ica To Go 



Riskanalys   

                                                                                                                             

- levererar inte enligt kraven                                                                                                 

- ökad administration                                                                                                          

- systemstöd                                                                                                                   

- någon av parterna hoppar av samarbetet   



Avtal                                                                                                                        

- 1 år (utvärdering efter bokslut)                                                                                             

- gemensamma täta uppföljningar månadsvis samt      

  3 månader (större)

Planerad start                                                                                                               

- v 14 till påsk                                                                                                               

- egen handlingsplan 

 



Frågor ?                                                                                                                             

 



Lägesrapport från andra bolag

• Härlunda Fastigheter AB
 Köper EJ Sågverk AB
 Köper Aktivitetshallen*
• Handelsboden AB 
 Följer budget
• Härlunda Event AB
 Ansökt om serveringstillstånd
• Härlundabygden AB (svb)
 Säljer Aktivitetshallen och löser skulder



Härlunda 
Holding AB

Handelsbode
n AB

Härlundabygde
n AB(SVB) 

Härlunda 
Event AB

Härlunda
Fastigheter AB

Organisationsstruktur

Mötesplats Häradsbäck

Härlunda Utveckling
(Ideell)



Härlunda Utveckling ideell förening

• I styrelsen
 Ordf. Mette Adolfsson
 Valter Kroon
 Josefin Ekström
 Emmelie Lindner
 Catharina Cronsjö



Härlunda Utveckling

• Högst upp i organisationen
• Ideell och medlemsbaserad
• Fungerar som Härlundas röst i dialog med t ex kommun
• Sammankallande för byamöten
• Äger idag Handelsboden AB och Häradsbäck 1:37



Du kan påverka som medlem

• Medlemmar är delägare bygdens verksamheter
• Medlemmar påverkar innehållet i föreningens arbete
• Medlemmar utser en styrelse att förvalta och leda verksamhet
• Medlemmar är privatpersoner, föreningar och företag med 

intresse för Härlundas utveckling och framtid



Årsstämma  24 april kl 18 

Föreningen behöver er hjälp med förslag till stämman

• på aktiviteter  
• arbetsgrupper
• förmåner kopplade till medlemskap
• på styrelseledamöter



Möjligheter
• SAM-projektet
• Platsutveckling
• Skolans lokaler
• Museum

• Övriga frågor



Nästa möte 24 april kl 18-21

• Årsstämma Härlunda Utveckling
• Avstämning av ni upplever ”nya” Handelsboden
• Uppdatering och uppföljning projekt
• Nytt från verksamheter

• Vad vill ni ha med på agendan?



Tack för ikväll!
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