Byamote del 2
kl 18 till 19.30

Agenda

* Fran forra motet

* EkonominiHandelsboden

* Fika och samtal

* Organisation

* |[nformation och engagemang
* Avslut



Detta har vi med oss fran forra motet

* Handelsboden ar viktigast
* Prioritering av ekonomi

* Information och engagemang hanger ihop



Ekonomi for 2020-2023
*Vardena for aren har justerats enligt KPI(Inflation)
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Jamforelse mellan 2020 med 2023

*2023 vardena ar justerade enligt KPI (20,2%) for att vara jamforbara

2020 2023
e Butiksomsattning 3392—> 3702 +9,1%
 Tjanster/Stod 191 > 340 +78,0%
e Gasol 108 —-> 564 +422.,2%
* Inkdp av Varor 2853> 3103 +8,8%

* Personalkostnader 878 —=2> 1529 +74,2%
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Omsattning av livsmedel

Nulage Potential enl SCB
3 800 000 kr* 17 000 000 kr
18 900 kr/hushall/ar 76 000 kr/hushall/ar
260 kr/vecka 1 200 kr/vecka

*Vara fritidshusagare och turister star for 10% av omsattningen



Oka omsaéttningen per vecka/hushall med
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Detta ar vad som behovs for att oka handeln med 100 kr

3 Kexchoklad 25 kr
* 1 liter mjolk 18 kr
* Potatis 32 kr

e Glass 25 kr



Vilket pris?

1. Inkopspris fran grossist
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Varfor ar en bra
bruttomarginal viktig?

« Bruttomarginal ar skillnaden mellan
intéakter och kostnad for salda varor

* Den skillnaden betalar hyra, el, avgifter
och personal, drift, kontroller och tillsyn. Till
detta kommer kostnader for kop av
iInventarier, arbetsklader, utbildningar,
personalvard och sjukskrivningar.




Fortydligande kring investering i Handelsboden

Ny kassadisk

Forrad och kundvagnskydd

Vagg mellan postpaket och kund (krav fran posten)

Flytt av kassa ( arbetsmiljo )

Byte till energibesparande lysror hela butiken

Var del av investeringen ar 70 000:-



Fortydligande kring investering Hybrid

 Sjalvscanningskassa, betallosning, vag.
* Kamerasystem

* Packbord + kringutrustning

« Skap for bl.a alkohol, apotek,

» Var del av finansieringen ca 50 000:-



Vad kan en hybridbutik genera?

* Flexibilitet

* Arbetsmiljo

* Battre service genom storre tillganglighet
* Minskade kostnader

« Okad omsattning

Agunnaryd har okat med 10%
Kalvsvik har med 16%



Argument mot en hybridlosning?

e Svinn och stolder



Fragor till Emil



Vagen till malet for Handelsboden

e Vilket ar malet?
e Hur kan vi starka Handelsboden?
* Vad behover goras?

* Vem ska gora det?



Organisation
Harlunda Utveckling

Styrelse
e Ordf. Mette Adolfsson

* Ledamoter Valter Kroon, Goran Johansson, Ulf Cronsjo, Bengt
Martinsson, Ingemar Nilsson

« Arsmote 23/5 kL1 18.30 i caféet



Organisation
Handelsboden | Haradsback AB

Styrelse

Ordforande: Mette Adolfsson
Ledamoter: Emil Rickardsson, Ulf Cronsjo, Bengt Martinsson

Ny styrelse valjs pa Harlunda Utvecklings arsmote 23/5



Information & engagemang -
nagra forslag

« Viforeslar fyra arliga informationsmoten med syfte att informera
om verksamheter och projekt.

* FOr att ta till vara engagemanget foreslar vi att starta en
facebooksida dar Handelsboden, Harlundagarden, Caféet,
Aktivitetshallen och Harlunda Utveckling lagger in nar det finns
behov av hjalp. Medlemmar i gruppen kan anmala sitt intresse for

att hjalpa till.
* Annat?



Summering

eoch nasta mote
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