
Byamöte del 2
kl 18 till 19.30

Agenda
• Från förra mötet
• Ekonomin i Handelsboden
• Fika och samtal
• Organisation
• Information och engagemang
• Avslut 



Detta har vi med oss från förra mötet

• Handelsboden är viktigast

• Prioritering av ekonomi 

• Information och engagemang hänger ihop
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Jämförelse mellan 2020 med 2023
*2023 värdena är justerade enligt KPI (20,2%) för att vara jämförbara

2020 2023
• Butiksomsättning 3 392 → 3 702     + 9,1%
• Tjänster/Stöd 191 → 340 + 78,0%
• Gasol 108 → 564 + 422,2%
• Inköp av Varor 2 853→ 3 103 + 8,8%
• Personalkostnader 878 → 1 529 + 74,2%
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Omsättning av livsmedel

Nuläge Potential enl SCB
3 800 000 kr* 17 000 000 kr

18 900 kr/hushåll/år 76 000 kr/hushåll/år

260 kr/vecka 1 200 kr/vecka

*Våra fritidshusägare och turister står för 10% av omsättningen



Öka omsättningen per vecka/hushåll med

Generar det sammanlagt per år

100 kr 1 700 000 kr + 4 200 000 kr 5 370 000 kr
200 kr             2 340 000 kr + 4 200 000 kr 6 540 000 kr
500 kr             5 850 000 kr + 4 200 000 kr 10 050 000 kr



Detta är vad som behövs för att öka handeln med 100 kr

• 3 Kexchoklad 25 kr
• 1 liter mjölk 18 kr
• Potatis 32 kr
• Glass 25 kr



Vilket pris? 

1. Inköpspris från grossist

2. Moms  %

3. Bruttomarginal %

Priset till kund är i hög grad beroende av pris från 
grossist.1

2

3



Varför är en bra 
bruttomarginal viktig?

• Bruttomarginal är skillnaden mellan 
intäkter och kostnad för sålda varor

• Den skillnaden betalar hyra, el, avgifter 
och personal, drift, kontroller och tillsyn. Till 
detta kommer kostnader för köp av 
inventarier, arbetskläder, utbildningar, 
personalvård och sjukskrivningar.



Förtydligande kring investering i Handelsboden 

• Ny kassadisk  

• Förråd och kundvagnskydd  

• Vägg mellan postpaket och kund (krav från posten) 

• Flytt av kassa ( arbetsmiljö )

• Byte till energibesparande lysrör hela butiken  

• Vår del av investeringen är 70 000:-   



Förtydligande kring investering Hybrid  

• Självscanningskassa, betallösning, våg.   

• Kamerasystem 

• Packbord + kringutrustning  

• Skåp för bl.a alkohol, apotek, 

• Vår del av finansieringen ca 50 000:- 

 



Vad kan en hybridbutik genera?

• Flexibilitet
• Arbetsmiljö
• Bättre service genom större tillgänglighet
• Minskade kostnader
• Ökad omsättning 

Agunnaryd har ökat med 10% 
Kalvsvik har med 16%



Argument mot en hybridlösning?

• Svinn och stölder



Frågor till Emil



Vägen till målet  för Handelsboden

• Vilket är målet?

• Hur kan vi stärka Handelsboden?

• Vad behöver göras?

• Vem ska göra det?



Organisation
Härlunda Utveckling 

    Styrelse
• Ordf. Mette Adolfsson
• Ledamöter Valter Kroon, Göran Johansson, Ulf Cronsjö, Bengt 

Martinsson, Ingemar Nilsson

•Årsmöte 23/5 kl 18.30 i caféet



Organisation
Handelsboden i Häradsbäck AB

Styrelse

Ordförande: Mette Adolfsson
Ledamöter: Emil Rickardsson, Ulf Cronsjö, Bengt Martinsson

Ny styrelse väljs på Härlunda Utvecklings årsmöte 23/5



Information & engagemang - 
några förslag 

• Vi föreslår fyra årliga informationsmöten med syfte att informera 
om verksamheter och projekt.

• För att ta till vara engagemanget föreslår vi att starta en 
facebooksida där Handelsboden, Härlundagården, Caféet, 
Aktivitetshallen och Härlunda Utveckling lägger in när det finns 
behov av hjälp. Medlemmar i gruppen kan anmäla sitt intresse för 
att hjälpa till. 

• Annat? 



Summering 

  

•och nästa möte
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