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Lemvigh-Müller blev grundlagt i 1846. Siden er virksomheden

vokset til en position som Danmarks mest betydende stål- og

teknikgrossist som resultat af en målrettet strategi.

Dette er ikke kun sket gennem godt købmandskab, men også

gennem opkøb af andre virksomheder: A/S P.G. Munch (1920), 

S.C. Sørensen A/S (1995) og Louis Poulsen El-teknik A/S 

(2005). Dertil kommer opkøb af en lang række regionale stål-, 

værktøjs- og VVS-grossister i de senere år.

Lemvigh-Müller er fondsejet og drives med henblik på at skabe 

langsigtet udvikling og holdbare resultater. 

Virksomheden
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Fakta:

Omsætning 2008: 7,5 mia. kr. 

Antal medarbejdere: 1.650

Salgsafdelinger: I hele landet samt på
Færøerne

Centrallagre: Køge, Odense, Kolding og 
Randers

Antal varenumre i alt: >200.000 

(Heraf ca. 150.000 på lager) 

Lemvigh-Müller A/S
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Vore overordnede mål

Være en troværdig og værdiskabende partner for såvel kunder 
som leverandører, skabe varige relationer og arbejde 
langsigtet.

Bidrage til at minimere vore kunders totale 
anskaffelsesomkostninger gennem udnyttelse af fælles styrker 
og ressourcer.

Stræbe mod høj kvalitet og nytænkning når det gælder f.eks. 
sortiment, logistik, teknisk support, e-handel og godt 
købmandskab.

Skabe en atmosfære i virksomheden, der tiltrækker og 
fastholder engagerede, kompetente og kundeorienterede 
medarbejdere. 
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Koncernstruktur

J-F. Lemvigh-Müller 
Holding A/S

Teknisk installation

Industriteknik

Stål og metal

Lemvigh-Müller A/S

LMG Ejendomme A/S
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Mission 

• At skabe øget konkurrenceevne hos vore kunder 
gennem anvendelse af teknologisk rigtige løsninger

• At fungere som logistik- og kompetencepartner for vore 
kunder

• At være el-branchens bedste industritekniske 
samarbejdspartner

• At være kendt som en visionær, trendsættende og 
troværdig samarbejdspartner i alt hvad vi gør
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Forretningskoncept

For at leve op til vore mål fokuserer vi på:

• Kernekompetencer

• Fleksibel logistik

• E-business

• Viden og uddannelse

• Teknisk support
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Lemvigh-Müllers kernekompetencer er (ud fra en økonomisk

helhedsbetragtning) at kunne levere stål og metal, el-tekniske 

komponenter, VVS-materiel samt værktøj og tekniske artikler:

• I den aftalte mængde og kvalitet

• På det rigtige sted

• Til den aftalte tid

• Med den fornødne information

• Til en konkurrencedygtig pris 

Kernekompetencer
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Lemvigh-Müller er blandt industriens mest kompetente 
samarbejdspartnere, når det gælder: 
produkt-, løsnings-, og maskin kompetencer samt kompetence 
opbygning, uddannelse og kurser med special kompetencer 
indenfor:

•SCM
•Industriel automation
•Procesinstrumentering
•Industri VVS
•Svejsning 
•Maskiner
•Skærende værktøjer
•Måleinstrumenter
•Beklædning
•Befæstelse
•Tekniske forbrugsartikler i VMI koncept

Industriteknik 

Tilbage til præsentationsguide
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Ved at indgå i et strategisk SCM-partnerskab med 
Lemvigh-Müller, kan der skabes konkurrencemæssige gevinster 
i form af reduktion af de ressourcer, der er knyttet til:

• Indkøb

• Varehåndtering

• Logistik - lageroptimering og kritisk tid

• Lagerfaciliteter

• Lagervarer

• Administration

• Produktovervågning

Supply Chain Management
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Supply Chain Management

Prisen som beslutningsparameter

• Dokumentation
• Samhandels værktøjer
• Viden/Uddannelse/Support
• Implementeringsomk.

• Anskaffelsespris
• Vedligeholdelsesomk.
• Tid
• Følgeomkostninger
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Vi samarbejder med anerkendte producenter og
vores sortiment på over 200.000 varenumre omfatter bl.a:

• Stort program af produkter til avancerede industriinstallationer

• Installationsmateriel

• Kabler, ledninger og føringsveje

• Tele, data og kabling

• Alarm, sikring og overvågning

• Intelligente bygningsinstallationer

• Værktøj 

• Måleinstrumenter

• Belysning

Tilbage til logistik oversigt

Bredt og dybt produktprogram
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Gennem den seneste årrække har udviklingen medført, at vi i dag 
modtager ca. 45% af alle ordrer elektronisk.

LMe-partner: Lemvigh-Müller’s internet baserede e-handelsportal til f. 
eks. varebestilling, tilbudsgivning og Lagerpartner.

LMe-mobil: Et fleksibelt, trådløst koncept, der først og fremmest er 
beregnet til udveksling af data mellem virksomheden og dens montører i 
marken via elektroniske arbejdssedler.

LMe-connect: Er beregnet til opsætning og afvikling af dataudveksling 
af vare/prisoplysninger samt elektroniske dokumenter f. eks. Ordrer og 
fakturaer i alle gængse formater.

Stregkoder – og herunder
- LagerPartner med Max/Min og VMI-2box og Scan-to-Web
- Mobil til servicebiler mm
- udskrivning af stregkoder og
- stregkodeudstyr; Scannere, PDA’er og etiketprintere

Markedspladser (IBX, Gatetrade (SKI), …)

E-business efter behov
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Kursusprogram 2010 med fastlagte og kundetilpassede kurser 

Automationsuddannelser på produktområderne:

• PLC-styringer, decentral I/O og netværk

• Operatørterminaler og industri pc´er

• SCADA/MI software

• Industriel IT herunder trådløs Ethernet

• Håndteringsrobotter og vision

• Frekvensomformere

• Servo- og motionløsninger

• Sensorik

Tilbage til oversigt

Din logistik og kompetenceparter



www.lemu.dk

Kursus eksempel med f.eks. kompetencegivende kurser 

Tilbage til oversigt

Din logistik og kompetenceparter



www.lemu.dk Tilbage

Foto mangler

Kurser - tilmelding via Internettet
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Markedsføring

Gennem vores markedsføring gør vi vores kunder 
opmærksomme på, hvordan vi hos Lemvigh-Müller
Industriteknikkan bidrage til, at de får de bedst
mulige forudsætninger for at drive forretning.

• Agenda

• AKTU blade

• Specialkataloger

• Kursusprogram

• Seminarer og temadage

• Kundearrangementer

• Applikationsworkshops

• Messer

Tilbage til oversigt



www.lemu.dk

Tak for jeres opmærksomhed

Vi glæder os til samarbejdet!


